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Neue Wege gehen!

Fit im Vertrieb — Mit unserem Sales Fitness Programm entwickeln
Sie Ihren Vertrieb zur Hochleistungsorganisation!

Die Leistungsfahigkeit des
Vertriebs ist die entscheidende
EinflussgrofRe far den wirtschaft-
lichen Erfolg des gesamten
Unternehmens. Trotz dramatisch
veranderter Rahmenbedingungen
infolge globalisierter Markte, immer
kirzeren Produktlebenszyklen und
hoher Transparenz durch die neuen
Medien, agiert der Vertrieb heute
vielfach noch autonom und die
Vertriebsarbeit erfolgt kontakt-
gesteuert.  Moglichkeiten  der
Produktivitatssteigerung in der
Verkaufsorganisation werden noch
ZU wenig genutzt.

Das Marketing Buro® hat ein

Analyse-  und Optimierungs-
programm  entwickelt, mit dem
Starken und Schwéchen
systematisch  ermittelt  sowie

Verbesserungspotenziale erarbeitet
werden kénnen. Unser Sales
Fitness Programm umfasst vier
Bereiche, die analysiert, bewertet
und gegebenenfalls feinjustiert
werden.

Im Bereich der Vertriebsstrategie
wird u.a. Uberprift, wie die
einzelnen Kundengruppen segmen-
tiert werden, welche Preisstrategie

zum Einsatz kommt und welche
Vertriebswege und -partner genutzt
werden. Beim Vertriebsmana-
gement werden Aufbau- und
Ablauforganisation, Planung und
Kontrolle, Personalfihrung sowie
die Vertriebskultur einer Prifung
unterzogen. Beim Informations-
management wird analysiert,
welche Daten zu Kunden, zum
Markt und Wettbewerb sowie zu
den internen Prozessen vorhanden
sind und genutzt werden. Bei der
Uberpriifung des Kundenbe-
ziehungsmanagements wird be-
gutachtet, wie die Mitarbeiter mit
Kunden kommunizieren und welche

Vertriebsstrategie

Informations-
management

Kommunikationskanale dabei ein-
gesetzt werden.

Anhand speziell auf diese vier
Bereiche konzipierter Checklisten,
die in einem Workshop gemeinsam
mit Ihnen bearbeitet werden, kann
ein anschauliches Profil Ihres
Vertriebs erstellt werden. Mithilfe
dieses Profils und der damit
identifizierten Starken und
Schwéchen wird im Zuge von
Konsensentscheidungen ein
unternehmensindividuelles  Mal3-
nahmenprogramm erstellt, dessen
Umsetzungserfolg regelmalig kon-
trolliert wird.

Vertriebs-
management

Kundenbindungs-
management

Das Sales Fitness Programm hat vier Aktionsebenen
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.3. Step:

. 2. Step:

Durchflihrung von

Markt- und

. 4. Step:

und Ausarbeitung des
Kick-off-Meeting Aktionsprogramms
—Vorstellung des
Sales-Fitness-
Programmsim

Plenum

Unternehmens-

® 1. Step: checks

Zieldefinition und
Ermittlung von
Basisdaten

Unser Sales Fitness Programm
basiert auf einem wissenschaftlich
fundierten System, das sich bereits
in der Praxis hervorragend bewahrt
hat.

Unser Instrumentarium bietet lhnen
die Mdoglichkeit zur sofortigen
Steigerung der Professionalitat
Ihres Vertriebs durch eine fundierte
und schnelle Identifikation wvon
Starken und Schwéchen.

Ablaufschema des Sales Fitness Programms

Des Weiteren profitieren Sie von
zahlreichen Tipps, Instrumenten
und in den Workshops vorgestellten
Konzepten, die einen langfristigen
Erfolg im Vertrieb garantieren.

Unsere spezielle Vorgehensweise
sorgt dafir, dass auch die
Kompetenz lhres Teams und das
Know-how lhrer Mitarbeiter genutzt
werden, denn in unserem System
werden Betroffene zu Beteiligten.

. 5. Step:

Neue Wege gehen!

In den Workshops
kdnnen Erfahrungen
und Informationen
untereinander aus-
getauscht und Best
Practice-Losungen

Workshop- entwickelt werden.

Résumé und

Ergebnisprasentation Umsetzungs-
der Arbeitsgruppen empfehlungen

Mitarbeit und Mit-
gestaltung steigert
die Motivation und
fordert die Akzep-
tanz im Team.

Ein weiterer Vorteil
unseres Ansatzes
besteht in einem
enormen Wissens-
zuwachs, fur alle
Beteiligten  durch
das Sales Fitness
Programm.

Durch die gemeinsame Entwicklung
eines MaRnahmenprogramms
legen Sie die Schritte und
Zustandigkeiten fest, um lhren
Vertrieb zu optimieren, den Umsatz
zu steigern, neue Kunden zu
gewinnen und somit erfolgreicher
wirtschaften zu kénnen.

Unser System setzt an den
wirkungsvollsten Hebeln an und
fuhrt schnell und direkt zum Erfolg.
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Durch regelmaBige Fortschritts-
kontrollen wird sichergestellt, dass
diese Investition keine einmalige
Aktion bleibt, sondern einen
kontinuierlichen  Verbesserungs-
prozess in Gang setzt.

Das Marketing Blro® ist seit
Jahren in der Beratung von
mittelstdndischen  Unternehmen
tatig. Wir sind Spezialisten im
Marketing und Vertrieb und verfi-
gen Uber hohe Methodenkom-
petenz als Berater, Trainer und
Coach.

Profitieren auch Sie von unserem
Know-How und nutzen Sie die
Chance zur schnellen Vertriebs-
optimierung durch unser Sales-
Fitness Programm!

Neue Wege gehen!

Mit unserem Sales Fithess Programm steigern Sie Ihren Unternehmenserfolg!

Die Vorteile des Sales Fitness Programms im Uberblick:

e Basiert auf einem wissenschaftlich fundierten und in der Praxis bewahrten System

e Sofortige Steigerung der Professionalitat

e  Zahlreiche Tipps, Instrumente und Konzepte

e  Erfahrungsaustausch im Team fihrt zur Entwicklung von Best-Practice-Lésungen

e  Gesteigerte Motivation und Akzeptanz durch Mitgestaltung

) Enormer Wissenszuwachs

e  Entwicklung eines MaBhahmenprogramms fir den optimalen Vertrieb

e Schnelle Ergebnisse zu geringen Kosten

o  Kontinuierlicher Verbesserungsprozess durch regelmaRige Fortschrittskontrollen

) Methodenkompetenz als Berater, Trainer und Coach von das Marketing Biiro®
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